
Artisans   sans point d  e vente

Comment le numérique peut développer la compétitivité des entreprises artisanales     

     

    

   

RDV  le  vendredi 24 novembre de 13h30 à 19h00 au 
Technopole

 
, 40

 
rue

 
Marc

 
Seguin

 
68060  

 
Mulhouse .

 
Inscription

 
gratuite sur 

https://artisansetnumerique2017.eventbrite.fr
  

Matinée de l'artisanat  et du 

numérique

?



Vous êtes artisans et souhaitez mieux  utiliser les outils numériques pour 

augmenter

 

votre

 

chiffre d'affaires ? C’est top ! Mais par où commencer ? 

 

La  Chambre  de  Métiers  d'Alsace,  dans  le  cadre de   son  événement  "Artisans et 
Numérique"  s’associe  

       
à  Rhénatic  pour   

aider
 

les

   

artisans

     

à  se  préparer  aux  
défis de demain !  

         

 

L’événement

 

se

 

compose

 

de

 

3

 

ateliers

 

concrets

  

et  animés

 

par

   

 
 

     
 

des

 

professionnels

 

enthousiastes

 

qui

 

connaissent

 

la réalité  du  terrain

   

sur

 

le

 

bout

 

des

 

doigts.
 

 

 
                      RDV

 
le

 
vendredi

 
24

 
novembre

 
de

 
13h30

 
à

 
19h00

 
                      au

 
Technopole,

 
40

 
rue

 
Marc

 
Seguin

 
68060

 
Mulhou

 
                                       

se

Inscription
 

gratuite sur https://artisansetnumerique2017.eventbrite.fr
 

 

      

 

       

 
14h00

 
:

      
Comment mieux répondre aux clients ?

 

 
Les exigences des clients augmentent sans cesse en suivant les nouvelles 
tendances de consommation et les évolutions réglementaires : places de 
marché, services d'aide au diagnostic, etc., découvrez ces nouveaux outils 
qui vous feront gagner du temps et de l'efficacité au quotidien !

              

                 

           

 

                 15h00 :             

  
Le numérique pour piloter   son  entreprise

 

 

Le stockage et partage de données, la question du cloud et de la mobilité, la dématérialisation des échanges poussée par les collectivités sont souvent vécus comme une obligation négative. Nous faisons le pari inverse en affirmant le contraire et en le démontrant avec des exemples concrets !        
           

            
            

         
                 

   

 

             16h00
 

:
             

Quels leviers pour multiplier ses ventes ?
Les

 
outils

 
et

 
la

 
méthode
 

qu'il
 

faut
 

connaître
 

pour
       

promouvoir au mieux vos 
produits et services.

 

  
Vous

 
découvrirez

 
les

 
briques

 
essentielles

 
pour

 
réussir

 
votre

 
communication

 
en

 
ligne.

 
L’occasion

 
souvent

 
de

 
(re)partir

 
sur

 
de

 
bonnes

 
bases.

 

 
17h00-19h00

 
:

   
Apéritif Dinatoire

 
/

 
Réseautage

 
/

 
Echanges

 

13h30 : Café d'accueil et introduction




